EXPOSICION MUNDIAL Y

Fachada de la World Fishing Exhibition, en Londres

Nuestros lectores estan ya informados de
que la I Exposicion Mundial de la Pes-
ca se celehrara en el Olimpia Hall de
Londres desde el 27 de mayo al z de
junio proximos. Serd inaugurada a las
0’30 de la manana por el Ministro de
Agricultura, Pesquerias y Alimentacion,
honorable Frederick Peart,

Se tiene noticia de que asistiran expo-
sitores de trece paises y visitantes de no-
venta y dos. Dado el esfuerzo de organi-
zacion que se viene desplegando debe es-
perarse que el certamen superara al cele-
brado en 1963, que ha ofrecido excep-
cional interés, Dada la velocidad con que
las nuevas técnicas se generalizan en este
sector, la Exposicion de Londres ofrece-
ra seguramente importantes novedades.

Coincidiendo con tal exhibicion, la
White Fish Authority (Autoridad del
Pescado Blaneo), organiza una Confe-
Pescado  Blanco) organiza una  Confe-
rencia internacional. Se han preparado
el programa ¥y el cuestionario. Las se-
siones comenzaran el lunes, 31, a las
diez de la mafiana, con la ceremonia
de apertura. Desde las 10’30 a las
12’45 —con un intervalo para tomar ca-
fé—, se discutird el tema: “La operacién
de empaque de la pesca en hielo a bordo
de los buques”. El ponente es Mr. J.J.
Waterman.

De las 14715 a las 17 se sometera a
debate: “Otras técnicas del frio™, ac-
tuando como ponente Mr. J. Merrit.

El martes 1 de junio segundo dia de
sesiones. Comenzarda la de la mafana a
las 10. EI tema a tratar sera: “Los arras-
treros congeladores v su equipo™. Como
ponente intervendria Mr, S.F. Pearson.
LLa sesion, después de otro intervalo, ter-

minara a las 12°43.

La ultima sesion se iniciara a las
i4'15. Desde esta hora se tratard el te-
ma: “Arrastreros factoria y buques ma-
dres”. Después del té, a las 4, Mr. C.
Birkhoff hablard sobre “Transbordos en

la Mar”.

Desde las cinco a las cinco y cuarto
de la tarde, ceremonia de clausura.

En la segunda sesion del primer dia
intervendra un especialista portugués en
cuestion de frio industrial aplicado a la
pesca, que ha sido especialmente invi-

tado.

Dado el caracter practico y actualisi-
mo que tienen las cuestiones a tratar en
la Conferencia de Londres, se espera que
concurran a ella muchos delegados de
otros paises. Se han preparado seis “pa-
per” para circular con anticipacién a los
participantes.

La necesidad de exportar |
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AL como van las cosas Espam
T tendri que evolucionar mas ace-

leradamente hacia el comercio
exterior de productos pesqueros. La
actividad de los astilleros desde hace
cuatro o cinco anos, y el elevado rit-
mo que mantiene, solo puede condu-
cir a un nivel de saturacion en que
dificilmentie se peodra mantener un
niv-i de precios plenamente remune-
rador. Al menos, en la doble vertien-
te que debe cubrir el ingreso de las
empresas: salarios altos de un lado y
rentzbilidad de la inversion en bienes
de cquipo ultra-costosos. .\

La exportaciéon de productos pes-
queros tradicionalmente viene redu-
cida al de los enlatados o los semi- §
conservados. Aun dentro de este or-
den, la explotacion de un recurso de
privilegio como la anchoa, y la de ti-
nidos ha alcanzado un desenvolvi-
mienio muy inferior al que permitia
esperar la densidad y adhesion a
nuestro litoral de ambos recursos, So-
lo el de la sardina, en su tiempo, ha
alcanzado un nivel de relativa ple-
nitud.

Al lado de la conserva y el bacalag,
el pescado congelado debe construir
la mercancia de choque para la aper-
tura de mercados extra-nacionales
Es posible que tal afirmacion cause
sorpresa en mas de uno, presto a re-
cordar que Espana desde hace algu-
nos anos, precisamente desde la ini-
ciacion de sus campanas australes, es |
importadora de grandes cantidades
de congelado procedente de bugques
japoneses.

Paradojas de esta clase no son
nuevas entre nosotros. Duren lo que
duren, la industria no puede mante-
nerse ajena a sus problemas de fu-
turo, cualesquiera gque hayan sido las
imprevisiones pasadas y las presentes.
Ni tampoco debiera mantenerse el |
Estado, que a pesar de abrir las puer-~
tas a la competencia, tiene una par-
ticipacion importante en la financia-
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EL HORIZONTE
$ LA EXPORTACION
[ A EUROPA

cion de la miaquina productora impli-
cada en este asunto.

" Prospeccién de mercados

orientar la produccion espainola

de productos pesqueros hacia la
exportacion, es un estudio de pros-
peccion de mercados. Todo lo que se
ha hecho en este terreno ha sido de
corto aleance, y debido a la iniciati-
va particular. Algunas grandes em-
presas han emprendido esta labor por
su cuenta, para servieio propio, ¥y no
con finalidad general, como seria de-
seable en este caso.

UNA de las piezas qu: faltan para

De cualquier modo, partiendo de los
datos de poblacion y de nivel de vida
de determinados paises, resulta bas-
iante facil la eleccion de aquellos que
pueden convertirse en clientes masi-
vos de productos pesqueros espanoles.
Especialmente la exploracion ha de
orientarse hacia la demanda poten-
cial de pescado congelado, dado que
la mercancia debe tener condiciones
de durabilidad. Por otra parte, cuan-
to menos presione esta clase de ofer-
ta en el mercado nacional mayor es-
timulo comercial recibira la produc-
cion de la flota tradicional, que ven-
de en fresco la totalidad de wus ca-
ladas.

Deniro de la geografia europea no
son muchos los paises susceptibles de
una peneracion caudalosa de produc-
tos alimenticios de origen marine. Los
del Norte y el Centro disponen de flo-
tas importantes, y de organizaciones
distribuidoras poderosamente exten-
didas y eficazmente evolucionadas.
Solo a través de éstas seria posible,
en condiciones tal vez poco remune-
radoras para el exportador espanol,
ivener acceso a los mercados de Ingla-
terra, Francia, Alemania, Holanda...

Italia. mercado potencial

O son tales las circunstancias de
Nltalia. Aun siendo un pais con
vocacion maritima bien acredi-
tada desde los tiempos de la Repii-

blica de Venecia, no ha adquirido en
la pesca industrial un grado de des-
arrollo parecido al que ha aleanzado

en la navegacion comercial, por
ejemplo.
Italia, especialmente de Naipoles

hacia el Norte, tiene una densidad de
poblacion muy elevada. Al mismo
tiempo disfruta de uno de los niveles
de vida mas brillantes de Europa. Por
tanio, potencialmente es un mercado
atractivo para la colocacion dz gran-
des cantidades de productos alimen-
ticios, necesita completar su despen-
sa con una provision abundante de
recursos de la mar, ya que tampoco
su produccion ganadera es suficiente
para las necesidades de proteina ani-
mal de su copiosa poblacion,

La produccion nacional de pescado
en Italia se halla practicamente es-
tancada, oscila entre 210 y 225.000
toneladas anuales. Aproximadamente
la sexta parte de lo que consume Es-
pana, con un censo de boeas bastan-
te menor y un nivel de vida bastan-
te mas bajo.

Aparte de la artesania pesquera,
extendida mas o menos por toda la
peninsula, Sicilia y Cerdena, los ni-
cleos de pesca industrial se reducen a
dos. Uno en el Mediterraneo y otro en
el Adriatico. El de la Genepeseca, en
Livorno, y el de arrastreros menores
en San Benedecto del Tronto, De una
a otra procedencia salen al Atlantico
algunas unidades, Llegan a Terrano-
va las de Genepesca, ¥y a la costa oc-
cidental de Africa las otras, pero los
sistemas modernos de congelacion no
se han desarrollado aun en forma que
haga esperar un cambio importante
de circunstancias en un futuro pro-
ximo.

Italioc y mercados préximos

no de productos pesqueros se ha-
lla insuficientemente servido.
Comienzan a crearse en el pais gran-
des factorias de productos alimenti-

‘ CTUALMENTE el mercado italia-

cios “standarizados”, pero no dispo-
nen por ahora de un volumen y va-
riedad de oferta de primera materia
pesquera suficiente.

Los japoneses, ~ base de tunidos,
son los principales im por tadores.
También lo es Espana, en menos me-
dida, con la anchoa y la produccion
del Consorcio Almadrabero, indepen-
dientemente de otras preparaciones
en conserva. Portugal también parti-
cipa en este comercio.

Fuera de este cuadro tradicional,
Italia, con 20.000.000 de turistas al
ano, ademas de su densidad demo-
grafica normal, representa un volu-
men de consumo extraordinario. Nin-
gun pais puede considerarse mejor si-
tuado y mejor dotado que Espana pa-
ra cubrir sus necesidades de alimen-
tos de origen marino.

No debe perderse de vista que, por
los metodos hasta ahora puestos en
practica, excesivamente empiricos ¥y
notoriamente timidos, poco o nada
podria lograrse. Parece que, para
romper el hielo, lo mas recomenda-
ble seria montar una organizacion
hispano-italiana de distribucion de
productos pesqueros, que pudiera ser-
vir de puente para exportacion tanto
a la peninsula de los Apeninos, como
a Grecia, Yugoeslavia, Bulgaria,
Egipto, etc.

den otra cosa que esbozar el te-

ma, y entregarlo a la considera-
cion de los érganos que deban des-
arrollarlo, si en principio nuestras
sugerencias tienen algo de aprove-
chable, Si los astilleros espanoles si-
guen lanzando buques a la mar, y el
credito oficial facilitando préstamos
para su construccion, un crecimiento
reclama otro. El horizonte comercial,
hoy mediatizado por las importacio-
nes japonesas, no puede seguir cerra-
do en las dimensiones nacionales.

EST.-\S consideraciones no preten-

Ya comprendemos gue esta forma
de expansiéon no es facil, cuando se
ha demostrado tan escasa eficiencia
para organizar en el pais un sistema
de distribucion de productos pesque-
ros frescos o congelados verdadera-
mente a la altura de los tiempos y las
necesidades. Sin embargo, esta limi-
tacion como cualquier otra tiene que
ser vencida, ya que de otro modo se
provocarian riesgos incalculables, que
aleanzarian a todos.



